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故事Gushi

近日，记者见到方松飞，虽然已
是一家颇有规模的公司董事长，然
而这个男孩，年轻的脸庞依旧难掩
一丝稚气。

“因家中贫困，我从小就是一个
自律、勤奋好学的人，无论是学习、
还是玩，都得弄出个样儿来。也坚
信，只有自己努力，才能成为对社会
上有用的人。”方松飞说，自己很愿
意去尝试做任何事情，一旦选择要
做，就会要求自己做好。

2002年，19岁的方松飞响应国家
号召，毅然放弃大学生活。他怀着美
丽的憧憬和人生的向往，来到上海警
备区某部。当时的方松飞很瘦小，但
他心中坚定着流血流汗不流泪，掉皮
掉肉不掉队的信念，这个坚定的信
念也让他迅速成长，来部队一年,就被
评为“优秀士兵”称号。第二年，方松
飞因表现突出，选为预备骨干，担任
侦察班副班长，成为预备党员。

“我当兵时，部队兵役制改革两
年制，因个人表现突出，被部队留下
转为一期士官同时担任侦察班班
长，在位期间不管专业还是军事比
武都取得优异成绩。”方松飞介绍，
在军营磨炼中，个人责任感，使命
感，荣誉感不断增强。

2007 年，方松飞放弃继续留在
部队的机会选择复员。年底，回到老
家与家人短暂相聚后来到奉贤。“我
的舅舅是奉贤申通快递负责人，所
以那时首先选择加入了舅舅的公
司。”方松飞介绍，当时，自己从
最底层做起，到舅舅公司的第一
年，只是做一名普通的业务员。经
过两年的奋斗，方松飞的业务能力
有了很大的进步，也被公司高层认
可。准备提拔为业务经理，同时升为
片区负责人。

做快递员的这些日子里，方松

飞发现，网购的人越来越多，互联网
里充满了商机，创业的念头再一次
闪现。经过深思熟虑后，方松飞放弃
舅舅公司优厚的待遇，选择创业。
2010 年，方松飞创立韵达快递南桥
北公司。

“创业是艰辛的，但在部队五年
锻炼下来的意志，坚定我的心志，再
苦再累也要坚持。”在方松飞的带领
下，功夫不负有心人，公司整个团队
业务在奉贤南桥全面打开，团队被
总部评选优秀网点，团队从12人发
展到近50人。

2015 年，方松飞又发现了一个
新型行业，电商仓储。他认为，从电
商刚起步这个阶段的时候，消费者
更多地会追求商品低价；随着整个
的发展，从商品的价格慢慢地会转
移到对品质，商品质量的要求，而现
在更多地是对服务的追求。而这种
仓储落地会非常准确的符合，或满
足客户对用户体验或服务有更高的
要求。对消费者最大的好处就是，能
很快地感受到我可能跟实体店这边
的时间差距慢慢在缩小。

起初，父母十分反对，在他们看
来，这是“瞎折腾”。“钱没赚到多少，
还一直不在家。”方松飞说，父母认
为还不如去舅舅的公司当高管，安
心拿着稳定的工资。然而方松飞的
妻子却非常支持他，让他坚定了信
念。经过慎重的思考，方松飞凭借着
在行业内积累和部队的锻炼，让他
有了源源不断的动力。2016年3月，
改行注册东臻仓储服务有限公司。
公司创立以后，方松飞不断学习新
业务知识，希望将公司做大做强。

然而，事实永远比想象困难得
多。2018 年，方松飞接了个大客户，
但也因业务知识不熟导致一直亏
损，使他背负巨大的压力，许多亲戚
朋友劝他放弃，但他依然咬牙坚持。

今年，方松飞与东方美谷合作，
成立东臻美谷云仓智慧产业园。依
托“互联网+园区”思维，区别于传统
物流园区，为入驻企业提供智慧云
仓，智能物流、IT系统研发、销售渠

道对接等服务，为电商企业多渠道
零售和传统品牌电子商务领域提供
一站式的供应链、解决方案、为入驻
的电商企业解决难题等。同时，降低
场地、人工和快递成本，仓库合理
布局入库、销售和售后服务流程、
让客户随时随地了解自身的时事订
单，库存数据和货品的安全情况。
如今，服务客户40多家，日处理订
单峰值最高10万单，客户物流评分
4.9以上。

如今，东臻集团从几百平的仓
储面积发展到几万平的仓储面积，
并在广州、北京、武汉和成都设立分
仓，建立直播基地、文创基地、人才
培训输出、和供应链金融板块、构建
全方位电商产业生产圈。

“今天的产品都产自东方美谷，
大家千万别错过啊。小艾主播是东

臻电子旗下的签约主播，每个星期，
他基本有6天直播带货时间。”

在东臻集团 5 楼，除了办公区
外，还设有直播间、展品展示区。今
年，东臻集团成为东方美谷第一批
会员企业后，先后获得服装、3C、食
品、化妆品、日用品、体育用品等行
业知名企业客户。同时，公司深入
研究 5G 商用技术，科技类创新类
及其上下游企业，探索供应+短视
频+直播电商的管理技术，为所有
入住企业提供一站式直播服务，提
升企业销售额，降低场地、设备和
人员成本。

年初，方松飞签约了十名左右
主播。“直播销售可以360度展示货
物，还能与买家实时交流，直观、快
速、表现形式好、交互性强，能带来
爆发式的营销效果。”在方松飞看
来，与传统主播靠粉丝刷礼物的方
式相比，直播电商不仅能给消费者
带来更具性价比的产品和体验式购
物的乐趣。也因为直播带货的引入，
降低客户的宣传成本，增加客户产
品的曝光力度，合理的营销，成功达
到引流锁客效果。

“我会更加努力把公司做大做
强，只有这样才能去帮助更多需要
帮助的人。”工作之余，方松飞怀着
一颗感恩的心，带领公司高层去给
敬老院的老人们送温暖，帮老人剪
指甲，擦窗户……同时，个人资助一
些贫困家庭，帮助贫困学子上学，因
为他始终记得自己是一名军人，一
名共产党员。

“我会继续努力，带领东臻仓储
不断创新，坚持军人本色，坚持共赢
互利，坚持一颗感恩之心，向更高的
领域迈进。愿与有志者的“你”携手
并进，共创辉煌。”方松飞说。

在网上交易、仓储物流、终端配
送一体化经营的电子商务模式下，
方松飞的生意越做越红火。

从农家孩子到电商公司“一把
手”，他说，有了互联网，创业梦更容
易实现。年轻人应抓住这一轮互联
网发展机遇，投入到创业大潮中去。

“电商王国”梦
在青村镇浦星公路新林路附近，有一栋物流仓库。在这里，工人

们在货架间来回奔波，刷条形码，打包，分拣……一切有条不紊。“今

天新品上市，发货量比较大，大家务必小心仔细。”忙碌的时候，董事

长方松飞也会在一旁叮嘱。

出身浙江省桐庐的方松飞是个“80后”，当过兵，跑过快递……如

今，他创办的东臻集团，代理好哩燕麦麸皮、九阳电器、小熊等品牌，

与天猫、一号店、京东商城等多个电子商务平台合作，一路追逐自己

的电商梦想。

□记者 潘丹云

敢想敢做
做任何事都全力以赴

成为优秀员工
他决定独立创业

“互联网+园区”创新发展

的快递小哥


